Klubnetvaerk som koncept

Baggrunds- og konceptbeskrivelse

Klubnetveerket, som fagligt netveerkskoncept, kombinerer den faglige sparring, som skabes i erfagrupper med faglige
input og oplevelser fra faglige arrangementer — altsd gode, velkendte elementer, men p& en ny form. Klubnetvaerket
skaber en struktur hvor der er mulighed for et hgjt antal deltagere (i skovdyrkerne @stjylland er der 200 medlemmer og
op til 100 personer deltager i mgderne), som giver mulighed for erfaringsudveksling med mange forskellige deltagere og
dette koblet til en fast tilknyttet radgiver giver en velfunderet faglighed i klubben. Det hgje deltagerantal giver ligeledes
mulighed for en lav pris pr. deltager og tillader en fleksibel netveerksstruktur for deltagerne — egenskaber deltidsland-
manden efterspgrger. Klubnetveerket giver ligeledes mulighed for at skabe et leeringsmiljg med et overordnet tema for en
starre gruppe deltidslandmaend, hvor der kan skabes sammenhaeng mellem besggende for et starre udbytte for delta-
gerne og hvor rddgivningsvirksomheden far en teet kontakt med et stort antal deltidslandmaend.

Konceptet er ikke afprgvet i landbrugsregi, og derfor skal der skabes erfaringer med at bruge dette, og hvordan det vil
give mening bade for deltidslandmanden og rddgivningsvirksomheden. Derfor preesenteres de muligheder, som kan
identificeres i netvaerkskonceptet. Figur 1-4 visualiserer netveerkskonceptet, og beskriver dets egenskaber yderligere.

Inspiration Leering

Figur 1: Tre kerneomrader

Figur 1 beskriver tre kerneomréder som klubnetveerket repraesentere, og mader netveerket kan fungere pé.

Inspiration Klubnetveerket er som fagligt netveerk et middel til at erfaringsudveksle og fa ny inspiration gennem
aktiviteterne i klubnetveerket — herunder seerligt delen om at fa et indblik pa andres ejendom er centralt.

Leering Klubnetveerket skaber struktur omkring et overordnet tema, som giver mulighed for at deltagerne oplever
et leeringsforlgb frem for enkelt stdende arrangementer.

Udvikling Gennem et leeringsforlgb kan der i hgjere grad stgttes op om at deltidslandmaendenes udvikling, og den
teettere kontakt gennem et fagligt netveerk sikre en lgbende dialog mellem radgivningsvirksomheden og
deltidslandmanden om behov og gnsker som er med til at forny rddgivningsvirksomheden.
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Figur 2: Fire grupper af udbytter ved et klubnetveaerk

Figur 2 beskriver fire grupper af udbytter ved et klubnetvaerk:

Faglige:

Relationer:

Services:

Oplevelser:

Faglighed deekker over det faglige indhold i netvaerket og vil som udgangspunkt rette sig mod eksterne
personer, ex. Radgiveren

Relationer daekker over netveerk med andre landmeend eller fagpersoner, og vil ofte
vaere kernekompetencen i faglige netveerk

Services daekker over handgribelige ydelser, som indgar i netveerket og kan veere faktaark, en med-
lemsside etc.

Oplevelser daekker over input af anden karakter, som kan have interesse for deltager-
ne, ex. seerligt specielle bedrifter

Faglighed

Fleksibilitet

Figur 3: Tre centrale fordele ved klubnetveerk for deltidslandmanden

Figur 3 beskriver de tre styrkeomréder som klubnetvaerket repraesentere ift. landmanden

Faglighed:

Prissteerkt:

Fleksibilitet:

Netveerket indeholder en hgj faglighed pa 2 planer; Deltagelse af radgiver sikre faglig og ny viden, mens
deltagerne sikre faglighed og sparing pa tveers af gruppen med andre deltidslandmaend.

Sikre en lav pris i kombination af faglighed i kraft af et hgjt antal deltagere.

Herunder indgér at deltagerne ikke er "tvunget” til at deltage i mgderne, mens ogsa at familiemedlemmer
kan inddrages.



Kendt Finansieret
kunde- ved
portefglje arsstart

Kundepleje &
kundekontakt

Figur 4: Tre centrale fordele ved klubnetveerket for radgiveren

Figur 4 beskriver de tre styrkeomrader som klubnetveerket repreesentere ift. radgiveren

Kundeportefglje: Der skabes en sikkerhed for at der er deltagere til de faglige arrangementer ved at deltidslandmaendene
melder sig ind i klubben, hvilket ogsa giver radgiveren en stgrre motivation for planleegning af arrange-
menter og aktiviteter.

Finansiering:  Gennem et medlemskab af et klubnetveerk er der én arlig indbetaling for at veere medlem, som skaber
en finansiering af aktiviteterne ved arets start

Kundepleje: Gennem et klubnetvaerk skabes en staerkere relation og kontakt til en stor gruppe af deltidslandmaend,
som sikre en kundepleje. Et klubnetveerk er ligeledes et aktiv for radgivningsvirksomheden, og en ind-
gang til at f& nye kunder i butikken (erfaring fra LR@).



